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Das Leben hält viele Überraschungen bereit. Unange-
nehme inklusive. Leider auch für Maklerunternehmen. 
Doch oft fehlt ein Notfallplan und ein Risikomanage-
ment in eigener Sache. Das kann zivilrechtliche aber 
auch gewerberechtliche Folgen haben. Als FiNet Part-
ner sind Sie mit der FiNet Bestand Garant Karte auf 
der sicheren Seite.

Das Gesetz nimmt Erben in die Pfl icht

Mit einem Todesfall fängt der Ärger oft an. Das gilt in 
besonderer Weise gerade für Makler und ihre Erben. 
Nach §673 BGB erlischt der Auftrag im Zweifel durch 
den Tod des Beauftragten. Aber der Erbe muss des-
sen Tod unverzüglich gegenüber dem Auftraggeber 
anzeigen. Sonst hat der Auftrag so lange Bestand bis 
der Auftraggeber die Vertretung seiner Interessen 
anders regeln kann. 

Verstirbt der Makler kommt der Erbe also häufi g un-
gewollt in die Verlegenheit das Maklergeschäft fort-
zuführen. Allerdings ist dafür eine Gewerbeerlaubnis 
nach §34d GewO vorgeschrieben. Ohne diese Erlaub-
nis liegt ein Gesetzesverstoß vor. Das gilt auch, wenn 
der Makler sein Unternehmen durch ein plötzliches 
unvorhersehbares Ereignis nicht weiter führen kann. 
Da Notfälle meist plötzlich kommen, ist Vorsorge das 
A und O. Nur so ist ein durchgehender Geschäftsbe-
trieb gewährleistet. 

Alles auf einer Karte: FiNet Bestand Garant 

Seit 2017 übernimmt die FiNet AG gegenüber ihren 
Partnern eine besondere Verpfl ichtung: Im Todesfall 
und bei festgestellter Berufsunfähigkeit (BU-Versi-
cherer/Sozialversicherungsträger) erhalten die Erben 
oder der FiNet-Partner von uns ein Angebot zum An-
kauf des Kunden- und Vertragsbestands. 

Als Partner kommen Sie unter zwei Voraussetzungen 
in den Genuss dieser Vorteile: Sie haben eine min-
destens dreijährige ununterbrochene Geschäftsbe-
ziehung mit der FiNet AG und einen jährlich bei FiNet 
abgerechneten Courtageumsatz von EUR 50.000. 

Alle Partner (Einzelmakler), die diese Vorgaben erfül-
len, erhalten von der FiNet eine „FiNet Bestand Garant 
Karte“. Mit ihr können die Erben oder im Fall der Be-
rufsunfähigkeit der FiNet-Partner selbst ein Angebot 
zum Kauf des Kunden- und Vertragsbestands anfor-
dern. Das gilt auch für Partner, die ihre Makler-Tätig-
keit ab dem 60. Lebensjahr aufgeben wollen. 

Planvoll gewappnet gegen das Notfall-Chaos 

Zusätzlich zur FiNet Bestand Garant Karte erhalten 
Sie als Partner einen Notfallordner. Er hilft, die wich-
tigsten Dinge zur Nachfolge zu klären. Eine Checkliste 
unterstützt Sie bei der Vorsorge für den Fall der Fälle. 
Zudem stellen wir Muster für Vollmachten, Hinweise 
zu Vertretungsplänen, Tipps für Sofortmaßnahmen 
und vieles mehr zur Verfügung. 

  

Das sind Sie Ihren Kunden schuldig

Nicht nur Ihre Hinterbliebenen freuen sich, dass der 
Bestand im Falle des Falles weitergeführt werden 
kann. Auch Ihre Kunden fühlen sich bei einem von 
Ihnen bestimmten Nachfolger auf der sicheren Seite. 
Gut möglich, dass ihr Kunde daraufhin für sich oder 
sein Unternehmen selbst Vorsorge betreiben will. 
Auch in diesem Fall können Sie den Kunden Dank 
Ihrer Tipps im FiNet Bestand Garant Notfallordner 
unter stützen. 
Bei weiteren Fragen zum Thema Notfallordner stehen 
Ihnen die Kollegen der Partnerbetreuung gerne zur 
Verfügung. Bleiben Sie gesund.

Ende gut. Alles gut. 
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Ihre Hotline für alle Fragen  
rund um FiNet Bestand Garant: 
06421 1683 0

FiNet Partner


